Jahresgespriche, Preiserh6hungen,
Konditionsverhandlungen, Jubilien,
Leistung - Gegenleistung,
Auslistungsdruck, Sanktionen,
Crashlieferant, Foldings, Laget-
er6ffnungen, internationale
Einkaufsverbande, usw. sind Ihre
Themen?

Neben der EDEKA, Norma und den
grof3en internationalen Kunden, wie
Tesco, Carrefour, Auchan habe ich
Lidl Discount iiber 15 Linder
personlich verhandelt.

Ulla Gockel
Vertriebsexpertin High Level

Best of Key Account Insights

Zweitigiges Intensiviraining fiir Key-Account-Manager, die mit dem LEH
verhan deln

Die 4 kKlassischen ¢ Praxisnahes Expertenwissen
Emk.mfer-"l'ypen aus der Markenartikelindustrie
e Thre KAM-Persdnlichke it* o Soforteinsezbare Erkenntnisse
e Antworten auf die meist # Mehr Sicherheit in Verhandlungen
verwendete n Einkiufertakriken e Bessere Vethandlungsergebnisse
e Wichtges Verhalten unte r Stress
e Verhandlngsablauf
¢ Entwicklung Threr Gesprichs-
strate gie

N Gesc

e Zweitigiges Intensiviraining

e Trainingsuntedagen + Forokoll 1. Tag: Individuelle Anreise
Exklusives Teilne hmer-Zertifikar 10:00 Uhr BegriBung
e inmalige Seminamm gebung 18:30 Uhr Trainingsende
2 x rustikales Mittagessen
inkl. Getriinke 2.Tag: 9:00 Uhr Trainingsstart
e Pausen mit Obst-/Snackbuffer 16:00 Uhr Trainingse nde
sowie Kaffee- und Teespezialititen individuelle Abreise
auf Wunsch mit Inggghi -Discovery Peest nlichleis peofil




